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BAKGRUND

[ S6rmland finns riklig tillgang till vilt. De stora stammarna av framfor allt dov- och kronhjort finns idag
framst i de sodra delarna av lanet. De orsakar lokalt omfattande skador i skogs- och lantbruk och ar
samtidigt en vardefull resurs som skulle kunna nyttjas i hogre grad.

Viltkott ar en klimatsmart ravara fran naturen som ar magert och proteinrikt med hoga halter av
mineraler. Med dagens tydliga trend att dta hdlsosam, naturlig och ndrproducerad mat sa bér marknaden
for viltkott ha en stor utvecklingspotential i saval Sérmland som i Mélardalsregionen och nationellt.

[ Sormland finns flera vilthanteringsanlaggningar med kapacitet att hantera stora mangder viltkott.
Mojligheten att kdpa viltkott begransas av bland annat ojamn tillgang, otydliga inkopskanaler och
prissattning samt brister gillande lagerutrymmen.

Projektet Viltveckor i Sormland har visat att efterfragan pa viltkott bland konsumenter, i restaurang led
och inom offentlig sektor ar stor. Det nationella viltmatsprojektet inom Matlandet Sverige som startade ar
2010 visar att efterfragan pa viltkott stadigt okar.

Lansstyrelsen i Sddermanlands lan tog initiativet till denna foérstudie som undersoker forutsdttningar och
mojligheter att bygga upp en mer langsiktig profilering av vilt. Malet dr en 6kad konsumtion av
sormlandskt viltkott aret om i framst Stockholm -Malardalsregionen.

UPPDRAG

Undersoka forutsattningarna for 6kad avsattning aret om av sormlandskt vilt (dov- och kronhjort) i
framst Stockholm Malardalsregionen.
Forstudien ska

- undersdka mojligheter och kapacitet féor samordning hos befintliga vilthanteringsanlaggningar
samt behov av eventuella ytterligare anlaggningar

- kartldgga behov av distributionskanaler

- kartldgga behov av lagringsutrymme

- ge forslag pa konkreta atgarder for att underlatta viltets vag fran nedlagt djur till marknad

- klargdra marknadshinder och behoven av marknadsforing

- undersdka marknadens priselasticitet.

Anm. For att na det langsiktiga malet som anges i uppdraget tror vi att markagarnas olika intressen,
storre jakter och kommersiell jakt kontra skador i skogs- och lantbruk, maste diskuteras och ldsas pa ett
for bagge parter tillfredsstillande satt. Forslag till 16sning/16sningar ingar inte i forstudieuppdraget, men
vi ville anda inhdmta synpunkter och forslag pa hur man kan ga tillvaga for att fa igdng en dialog kring
detta.

Malgrupper

» markagare

jagare, saval yrkesjiagare som jagare med egen eller arrenderad mark
vilthanteringsanlaggningar

grossister

offentlig sektor

YV V VY

potentiella konsumenter av viltkott genom restauranger och detaljhandel



METOD

Underlag till forstudien har inhdmtats genom inldsning av dokument inom aktuellt omrade, sd som
rapporter fran olika myndigheter, Svenska Jagareforbundet och avslutade viltprojekt. Kontakt har tagits
med projektledare for intressanta viltprojekt samt ett stort antal webbsidor har studerats.

Tyngdpunkten har dock varit intervjuer med personer inom framtagna malgrupper. Intervjuerna har
genomforts i sa kallade semistrukturerad form dar utgangpunkten ar i forhand faststallda frageomraden,
men samtalet far styra i vilken ordning fragorna stélls. Det finns givetvis mojlighet att stélla
kompletterande, fordjupande och fortydligande fragor under intervjun.

Intervjuerna har skett vid saval fysiska moten som per telefon, ofta med efterféljande e-postkontakt. Vid
tva tillfallen har vi samlat information genom att delta pa seminarier kring offentlig mat (Stolt mat,
strakmote samt Matvandring i Eskilstuna med LRF och Stolt mat som arrangorer)

En referensgrupp med representanter fran LRF och Svenska Jagareforbundet har traffats vid tva tillfallen
under forstudieperioden.

GENOMFORANDE
Forstudien genomfordes under perioden november 2014 till 25:e mars 2015.

Viltslakterier/vilthandlare identifierade vi som nyckelpersoner i forstudien. De har stor kinnedom om
bade tillgdng och efterfragan samt fungerar som "spindel i ndtet”. Vilthandlaren har kontakter med jagare
och markagare som levererar in vilt till slakteriet. De har ocksa ett stort kontaktnat gillande grossister,
restauranger, butiker, kommuner m.fl. fér utleverans. Vi tog darfor kontakt med denna malgrupp tidigt i
forstudien for att fa tips pa nya kontakter att jobba vidare med.

Fo6ljande moment har genomforts under férstudien:

= Nuldges- och omvirlds spaning
- Inlasning av rapporter och 6vriga dokument inom aktuellt omrade framtagna av Lansstyrelsen,

Skogsstyrelsen, Svenska Jagareforbundet etc
- Webbsok gillande projekt och 6vrig intressant information inom aktuellt omrade
- Kontakt med projektledare for viltprojekt i saval Sérmland som andra ldn
- Intervju med lansjaktvardare, Svenska Jagareférbundet, Oster Malma

= Resursinventering - nulage och kapacitetsékning

- Intervjuer med 5 av lanets viltslakterier/vilthandlare

- Intervjuer med mindre markéagare och jagare

- Intervjuer med foretradare for storre gods och yrkesjagare

= Kanaler till konsument

- Intervju med 2 grossistforetag, inkdpschefer
- Intervju med 3 butikschefer alt. kdttmastare
- Intervju med 3 kommuner, maltidschefer

- Intervju med restaurangigare

= Analys, idéutveckling

- Sammanstéillning insamlat material
- Identifiering av "flaskhalsar”

- Idéutveckling

- Aterkoppling till frimst VHA

= Forslag pa konkreta atgirder, sammanstillning
- Framtagande av projektidé
- Rapportskrivning



RESULTAT

NULAGES- OCH OMVARLDS SPANING

Viltprojekt, exempel
Vilt och viltkdttets potential uppmarksammas alltmer. Ett flertal projekt med olika inriktning har
genomforts de senaste aren, och fler planeras framéver. Ett par exempel ndmns nedan.

Viltmatsprojektet inom Matlandet Sverige genomfordes ar 2010 - 2014. Projektet var ett
samarbete mellan Jagareférbundet i Vastmanland och Jordbruksverket. Syftet var att skapa en
hallbar kedja for viltkott, fran skog till tallrik. Malet var att fler foretag inom vilt, mat och turism
etablerades, samt stidrka kunskapen och 6ka efterfragan pa viltkott hos den breda allménheten.
Projektet startade med viltmatsvecka i Vastmanland ar 2010 da 35 000 portioner algkott
serverades. 2011 utokades omradet till 5 1dn som sammanlagt under en vecka serverade 135 000
portioner viltkdtt. Under sdasongen 2013/2014 passerades 13 miljoner portioner.

Inom projektet har man arbetat med restauranger som vill profilera sig, 6kat tillgdngligheten i
butiker och bearbetat offentlig sektor samt satsat pa utbildning for saval jagare som kockar.
Kdllor: Projektredovisning Viltmat Vistmanland 2010-2012 (Sven-Ake Larsson, Projektledare),
informationsmaterial samt intervju med Sven-Ake Larsson.

Projekt Viltmat Halland, Hushallningssallskapet
Projekt med LRF och Jagareforbundet for 6kad kommersialisering av vildsvin. Mycket vilt gar ut

ur ldnet och vidare till anldggning i Skédne.

Projektet, som nu avslutats, (slutrapport under utarbetning) har fokuserat pa utbildning av jagare
samt marknadsforing och skapande av varumdrke. Man formedlar kontakter mellan framst
offentlig sektor och vilthanteringsanldggningar.

700 jagare har utbildats i skytte, etik, hantering, styckning och foéradling av vilt for att fa en 6kad
forstdelse for sjalva produktens viarde och kvalitet.

Mycket kraft har lagts pd marknadsforing av "Vilt fran Halland” vid t.ex. mdssor, marknader och
utanfor butiker. Det tog 3 ar att na effekt, och nu ar efterfragan sa stor att man ej kan leverera
efterfragad mangd vildsvinskott.

Jagarna tycker inte att det ar vart besvaret att ta djuren till anldggningarna for det 1aga pris de far.
Sjalva logistiken ar inte problemet, utan att hantera djuret pa ratt satt och den tid det tar.
Projektet har fatt mycket positivt gensvar fran bade jaktlag och enskilda jagare.

Kalla: Intervju med Eva Hessel, HSS Halland

Projekt Skogsgris pa tallriken, LRF Sydost

Projektets inriktning var produktutveckling och marknadsféring av vildsvinskott i syfte att 6ka
konsumtionen. Jagare, vilthanteringsanldggningar, foradlingsforetag, restauranger, butiker och
offentlig sektor involverades i projektet. Ett flertal event, utbildningar och seminarier
genomfordes.

Projektet startade med inventering av befintliga produkter som dr méjliga att fa ut i butiker och
restauranger. Tillsammans med experter inom olika foradlingsled, bland andra kidnda profiler
som Hakan Fallman och Lasse Bengtsson, har en del produkter utvecklats ytterligare. Intresset
bland konsumenterna var stort da jigare och markagare informerade om viltkott, erbjod
avsmakning och delade ut receptférslag i butiker. Mélet ar att skogsgrisen blir en etablerad
konsumtionsprodukt, en produkt med 6kad acceptans bade fran restaurang och butiksled.
Kalla: Skogsgris pa tallriken, Matlandet Sverige Dnr 3.3.18-13820/14, slutrapport

Projekt Viltstammar i balans i ett forandrat klimat, LRF Sydost och LRF Skane

Viltstammar i balans ar ett samarbete mellan LRF, Jagareforbundet och Sédra Skogsagarna.
Projektet fokuserade pa 6kad kunskap och dialog kring klimatforandringar och dess effekter pa
ekologin. Malet ar att pa sikt na en 6kad samverkan mellan markégare och jaktrattsinnehavare
gallande skog och vilt. Ett stort antal kurser och seminarier har genomférts med sammanlagt



cirka 3 000 deltagare. Utvarderingen visar att kunskapsnivan 6kat markant bade bland
markagare och jagare gallande viltforvaltning, skogsproduktion, klimatférandringar och naturens
foderproduktion. Majoriteten av deltagarna anser ocksa att man fatt en 6kad forstaelse mellan
skogliga/jaktliga fragor. 9 av 10 deltagare i projektet tycker att det ar viktigt, eller mycket viktigt,
att markagare och jagare har gemensamma utbildningar.

Projektet 16pte under 3 ar och ar helt nyligen avslutat.

Killa: Helene Lantz, LRF Sydost samt Annika Sdllvik, LRF Skdne

= Viltmatsveckorna i S6rmland
Viltmatsveckorna i Sormland med start ar 2011 ar ett samarbete mellan LRF och Jagareférbundet.
Syftet med projektet ar att ge mojlighet att ta del av det nyttiga och klimatsmarta viltkottet genom
att oka tillgangligheten. Malet pa sikt ar att uppna minskade viltskador pa skog och
lantbruksmark samt 6kad tillgang och efterfragan pa viltkott.
Antalet veckor/ar har successivt 6kat och genomférdes nu senast (hésten 2014) under 3 veckor
och riktade sig till den offentliga maltiden. Drygt 22 000 viltmatsportioner som kan knytas till
Viltmatsveckorna i Sormland serverades, en kraftig 6kning fran 2013 da
8 000 portioner (2 viltmatsveckor) serverades. Viltmatsveckorna i S6rmland har stor betydelse
for att 0ka intresset och efterfragan pa viltkott.
Kdlla: Kerstin Osmark samt Viltmatsveckorna i S6rmland 2014, slutrapport

Vilti Sérmland: avskjutning, forekomst, trafikolyckor
Under jaktsdsongen 2013/2014 rapporterades drygt 11 200 skjutna klovdjur i S6rmland.

Inrapporterade antal djur/djurart (cirka) samt antal djur/ha:
4 000 dovhjort-15,92/1 000 ha

3400 vildsvin, - 13,73/1 000 ha

1700 radjur - 6,80/1 000 ha

(Kdlla www.viltdata.se)

1 691 kronhjort
1366 élg

(Kdlla Linsstyrelsen i S6dermanlands ldn)

Rapporteringsskyldighet giller endast for dlg och kronhjort, vilket innebar att den faktiska siffran fallda
djur/djurart ar betydligt hogre, undantaget dlg och kronhjort. Rapporteringen ar 2013/2014 var 48 % pa
lansniva (undantaget dlg och kronhjort), vilket innebar att avskjutningen beridknas vara dubbelt sa hog for
dovhjort, vildsvin och radjur dn vad som redovisas ovan.

Tatheten av dovhjort varierar inom lanet fran mycket 1ag tathet till etablerad och mycket hog tathet. I
vissa delar av lanet har arten vid speciellt ggnnsamma férhallanden uppnatt sa hog tathet som 350 - 400
hjortar/1 000 ha. (kdlla: Dovviltet i Sddermanland, rapport 2011:13, Léinsstyrelsen i S6dermanlands ldn)

Det finns mycket tita dovhjortstammar kring Oster Malma och Ripsa, samt runt Vingaker. Enligt Anders
Nilsson, lansjaktvardare i Sormland berdknas tiatheten idag till cirka 150-200 dov/1 000 ha resp. 40-50
dov/1 000 ha. Enligt samma kalla skjuts cirka 6 000 - 7 000 dovvilt/per ar i Sormland.

En storre skogsagare i ett mycket dovhjortstatt omrade anser att stammen bor minskas till halften, fran
200 dov/1 000 ha till cza 100 dov/1 000 ha.

Ytterligare en Kkalla, Eskilstuna Kuriren 2014-08-12, som baserar sina uppgifter pa intervju med
viltforvaltningshandlaggare pa Lansstyrelsen, uppger en siffra pa 8 030 fallda dovhjortar under sdsongen
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2013/2014. Denna siffra ar dubbelt sa hog som antal inrapporterat dovvilt till viltdatabasen, och stimmer
overens med berdknat antal enligt ovan.

Nér det galler viltolyckor i trafiken sa finns en skyldighet att rapportera dessa till polisen. Under 2013
inrapporterades till Sormlandspolisen totalt 2 446 olyckor med klévvilt inblandade, varav 263 olyckor
med kron- eller dovhjort. (kdlla Eskilstuna Kuriren, 2014-10-10).

Dessa siffror 6verensstaimmer med Anders Nilssons uppgift att cirka 2 000 vilt blir pakdrda i
Sérmland/ar, varav minst halften radjur och ett 100-tal dovvhjort. Viltolyckor, som ofta framférs som skal
till att sdanka dovhjortstammen i S6rmland, ar ett svagt skal. Betydligt starkare skal utgér skogsskador och
betestryck inom de dovhjortstidta omradena anser lansjaktvardare Anders Nilsson.

Vardet av vilt, nationellt
Torsten Moérner, ordférande i Svenska Viltakademien, uppskattar att endast 30 % av fallt vilt saljs till

konsument (direkt, via handel, restaurang etc.) och att den stdrsta delen vilt hamnar i jdgarnas egna frysar
(Kdlla: Skogsland nr 46, 2014-11-07). Han menar att efterfragan ar storre an tillgangen, och att utbudet
kommer att 6ka i takt med dkade viltstammar och utbyggda vilthanteringsanldggningar.

Samma kélla, Skogsland nr 46, 2014-11-07, redovisar en berakning pa vardet av viltkott baserat pa
avskjutning 2012/2013 och snittpris/art till konsument. Det totala virdet berdknas till 2,9 miljarder
kronor. Foérdelningen per viltart med hogst varden ar enligt foljande i SEK:

= Alg, 2,1 miljarder

= Vildsvin, 379,5 miljoner
=  Dovhjort, 142,9 miljoner
=  Radjur 138,6 miljoner

=  Kronhjort 27,7 miljoner

Berdkningen grundar sig pa uppgifter fran Jagareforbundet, Jordbruksverket, SLU, Skanska Vilt, Polarica,
Br Andersson Eftr Fagel & Vilt.



RESURSINVENTERING - NULAGE OCH FRAMTID, INTERVJUER

Bild: Flédet fran fdllt djur till konsument samt de nyckelord/frdgestdllningar som utgjorde underlag vid
intervjuer med resp. mdlgrupp
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Vilthanteringsanliaggningar (VHA) i Sormland

Fem vilthanteringsanlaggningar kontaktades

Fyra av de fem anldggningarna ser mojligheter att utoka verksamheten om efterfragan 6kar. En av
anlaggningarna har tidigare hanterat cirka atta ganger fler vilt dn idag. Skal till neddragningen ar framst
lag l1onsamhet. Intresse finns dock att utéka verksamheten igen om lonsamhet och efterfragan okar.

I dagslaget arbetar alla med egna kontakter, savil gillande infléde som utleverans. Inflode sker dels fran
storre gardar, men till storsta delen fran mindre jaktlag och enskilda markagare/jagare. Vid tva av
anlaggningarna uppskattas inflodet fran storre jakter och kommersiell jakt utgéra 50% av det totala
antalet levererade djur. I antal innebér det c:a 1 500 djur.

Sammanlagt berdknas inflédet vid de fem anlaggningarna till cirka 4 200 vilt/ar.

De fem vilthanteringsanlaggningarna har egna gardsbutiker dar de siljer kottlador, styckdetaljer och ofta
foradlade viltprodukter sa som korv pa egna recept. Tva av anldggningarna uppger att merparten, 45 - 70
%, av viltkottet gar vidare till restaurang, framst egen restaurangverksamhet. Resterande del fordelas pa
gardsbutik/butik (20-40%) och en mindre mangd levereras som atertag samt till grossist och offentlig
mat. En av de 6vriga tre anlaggningarna bedriver dven konferens- och utbildningsverksamhet inom jakt
och vilt, och gor av med en betydande del av viltkottet internt. Ytterligare en av VHA ndmnda ovan
kommer att utéka sin konferensverksamhet och dirmed gora av med mer viltkott pa den egna garden.

Gemensamt for de kontaktade vilthanteringsanlaggningarna ar att det bedéms som lattare att bli av med
de fina styckningsdetaljerna och foradlade produkter diar man har en god efterfragan fran restaurang och
butik. Viltfars och grytbitar ar det i dagslaget svarare att fa avsattning for och blir liggande i frysen och
lagret byggs pa.



Prissattning och slutgiltigt pris, bade vid in- och utleverans, tycks skilja sig at mellan anldggningarna
beroende pa mottagning- och hanteringsprocess. Kilopriset till jagaren per djurart ar i stort sett
detsamma, dven nar det giller VHA utanfor lanet. Daremot skiljer det sig nar det géller avdrag for alder pa
djur, skott- eller pa annat satt skadat kott, hantering, 6verfett etc. Vilthandlarna menar att alltfér manga
djur ar onodigt skottskadade och felaktigt hanterade. Utbildning av jdgare inom dessa omraden skulle
héja kvalitén och 6ka l6nsamheten for badde jagare och vilthandlare.

Utpriset ar det svart att fa ndgon enhetlig bild av. Ofta sker prissattningen efter forhandling eller avtal
beroende pa volym och kvalitet. En vilthandlare sager sig ligga lagt i snittpris for att pa sa satt lattare fa
avsattning for alla styckdetaljer. Andra tycks ha en vél differentierad prissattning beroende pa styckdetal;.
Skillnaden i pris mellan olika djurarter tycks ocksa skilja sig en del mellan vilthandlarna.

En stor kostnad for vilthanteringsanldggningarna ar slaktavfallet som hamtas for destruktion utanfor
lanet. Slaktavfallet dr en resurs i energisammanhang, och flera av vilthandlarna nimnde att det borde
finnas en 16sning inom ldnet for att ta tillvara denna resurs.

Ytterligare en kostnad som ndmns ar det obligatoriska trikintestet pa vildsvin samt veterindrbesiktningen
dar vilthanteringsanlaggningarna skulle vilja se forenklingar i processen.

Alla vilthanteringsanldggningarna ovan dr medvetna om att en stor del av det s6rmlandska viltet, framfor
allt vid storjakter och kommersiell jakt, himtas av VHA med hemvist utanfor lanet. Skilet som anfors ar
att de sormlandska anldggningarna ar relativt nystartade och att det finns en tradition att skicka viltet till
de stora anldggningarna som har en vil utvecklad service. Det finns dock 6nskemal om att bryta denna
tradition, och flera anldggningar uppger att det finns mdjligheter att ta hand om stora volymer av det
viltkott som idag hanteras utanfor lanet. De sérmlandska vilthanteringsanldggningarna ar beredda att
hamta vilt efter jakter, och gor det redan idag, om det handlar om fler &n enstaka djur.

Logistik och férvaring ses inte som ett problem, vare sig idag eller vid 6kade volymer. Finns det bara ett
tillrackligt stort infléde och "garanterad” avsattning sa ar flera VHA intresserade av att satsa pa utbyggnad
av bade logistik- och forvaringslosningar. Vilthandlarna upplevde det inte heller som ett problem for de
enskilda jdgarna i mindre jaktlag att leverera vilt till anldggningen. Ofta blir det ett trevligt méte dar man
far mojlighet att traffa jakt- och viltintresserade personer.

En av de fem villhandlarna som intervjuats har dock inga planer pa att utdka sin verksamhet gillande VHA
da de rent geografiskt ligger otillgdngligt till, samt dessutom satsar pa ett brett utbud av aktiviteter kring
jakt och vilt.

Alla fem vilthanteringsanlaggningarna uttalade intresse for samarbete, dock med viss variation i
samverkansform. Nagra kan tanka sig att ga samman i upphandlingar dér var och en levererar de volymer
som gar att fa fram, och eventuellt till gemensamt pris. Andra menar att samarbetet bara ska gilla vissa
styckdetaljer, och att kottet ska noga markas fran vilken anldggning det kommer. Kvalitetsbegreppet och
kvalitetssakring ndmns som en fraga for diskussion.

Viltdepa - exempel fran Blekinge

Johannishus gods i Ronneby kommun har i samarbete med vilthandlare byggt upp en
inlamningsstation/viltdepa. Jagare som 6nskar sélja vilt far hdnga in det i ett kylrum dér det sedan hamtas
av vilthandlare som transporterar det vidare till VHA.

Jagaren/sdljaren som anmalt sig till systemet har en egen nyckel och kan ldmna in vilt nar som helst under
dygnet. Viltet skall vara passat, palsen kvar samt huvud och, om viltundersdkarutbildning saknas, dven
samtliga roda organ skall medfolja. Jagaren mérker slaktkroppen och lamnar ett ifyllt inlimningskvitto.
Viltdepan underlattar for jigarna att sélja sitt vilt genom att de slipper passa tider fér inlimning, samt
underlattar for VHA da det finns storre volymer att hamta pa en och samma plats. Avskjutningen av
vildsvin har 6kat markant sedan inférandet av depan.



Markigare och jidgare mindre jaktlag

Manga markagare dr bekymrade 6ver de skador som de stora viltstammarna, framfor allt vildsvin och
dovhjort, orsakar. Ett forsok att erbjuda markéagare hjalp att skjuta av vilt for att minska stammen har inte
slagit val ut. Tva intervjuade markagare menar att det kinns otryggt att sldppa in okdnda personer med
skjutvapen pa sina marker. En annan menar att det inte fungerar da jakten ar utarrenderad och det ar da
inte mojligt att slappa in andra jagare i omradet.

Jagare och mindre jaktlag har ett intresse av att det finns rikligt med vilt att jaga. A andra sidan finns en
medvetenhet om att viltstammarna ar for hoga pa sina hall och en 6kad avskjutning kravs. Det mesta av
kottet fordelas inom jaktlaget, ges bort eller séljs till vanner och bekanta. En hel del laggs i den egna frysen
eller, i undantagsfall, kasseras. Under &lgjakten pa hosten finns efterfragan pa vilt i butiker, och flera av
dem vi talat med levererar framst dlg under denna tid. Ovrig del av &ret tycks det bara i undantagsfall
levereras viltkott direkt till butik. Nagra upplevde det komplicerat att sélja direkt till butik och restaurang
da djuret forst maste besiktigas om inte den kompetensen finns hos mottagaren.

En del jagare lamnar till VHA och gor atertag for egen forbrukning eller séljer vidare. Andra lamnar in
enstaka djur men sager att det knappast l6nar sig att fara till VHA da det finns erfarenhet av att inte ens
bréanslekostnaden ticks. Ett exempel som ndamndes var ett vildsvin som lamnades pa VHA och dér priset
till jagaren i normalfallet var 35 kr/kg. Da vildsvinet vigde dver 40 kg klassades det som "korvkott” och
priset sanktes till 15 kr/kg.

Jagare som intervjuats menar att det ar svart att fa avsattning for en 6kad méngd vilt med de privata
kontakter de har idag. Aterstar d& att leverera till VHA, men d& fir det inte bli en forlustaffir. En
gemensam logistiklosning for sma kvantiteter och en stabilare prissattning skulle kunna avhjilpa detta.

Storre gardar och kommersiell jakt

Ett antal storre gardar som erbjuder kommersiell jakt i S6rmland har kontaktats.

Antal deltagare vid jakterna varierar, men c:a 35 personer (skyttar, hundférare, passutstillare m.fl.) och
c:a 25 fallda vilt/dag anses vara normalvarden. Sett till hela aret uppges ett snittvirde pa 250 - 350
djur/ar och gods vara rimligt.

Enstaka storre gardar erbjuder jakter till savél svenska som internationella kunder. Dessa jakter kan vara
under flera dagar och kombineras ofta med konferensverksamhet med viltmiddagar. Upp till 70 djur/dag
kan fillas vid enstaka storjakter, och pa arsbasis fills c:a 600 - 800 vilt.

Storre delen av vilt fran stora gardar och kommersiella jakter himtas av vilthanteringsanldggningar
verksamma utanfor lanet. En kélla uppger att det ror sig om 10 000 -15 000 vilt/ar som direkt fors ut ur
lanet, en annan killa anser att det handlar om ett betydligt lagre antal, c:a 4 000 vilt/ar. Ytterligare en
kéalla bedomer utflodet till 6 000 - 10 000 vilt/ar.

Mojligheten att sdlja direkt till restaurang, butik och grossist vore dnskvart, men hindras av nuvarande
lagstiftning. En forenkling av EU’s regelverk kring hantering av viltkott efterfragas.

Sjalva jaktupplevelsen inbringar mer pengar dn viltkottet. Det finns inget storre intresse av att minska
viltstammarna, dock en omférdelning av viltet vore 6nskvart.

Det finns ett intresse for att behalla mer vilt inom ldanet under férutsattning att logistiken fungerar pa ett
smidigt och flexibelt sitt och att priset ar ratt. Prissattningen med hansyn till avdrag dr avgérande for
ekonomin. Man befarar att man far sdmre pris fran de sérmlandska vilthanteringsanlaggningarna da det
hanteras smaskaligt. A andra sidan mojliggor smaskaligheten dtertag och ursprungsmarkning av
viltkottet, vilket anses klart intressant med avseende pa varumarkesprofilering. Det finns en 6nskan att
sdlja varudeklarerat viltkott med beskrivning av viltet och den gard/gods det kommer fran.



Yrkesjagare och jaktledare betonar vikten av valskjutet vilt, 6kad kunskap kring etik och moral, samt
hantering av det fallda djuret efter jakten. Fokus ligger ofta pa antalet fillda djur snarare 4n sjalva
jaktupplevelsen som helhet.

Smaskalig logistiklosning - Goofreel

Gofreel r en ny abonnemangstjianst som samordnar och forenklar smaskalig transport av varor och
produkter. Transport kan ske till en s.k. servicepunkt eller direkt till dorr. Servicepunkter kan vara en
butik pa landsbygden, en lastcentral i kommunen eller, som i det aktuella fallet med vilttransporter, en
vilthanteringsanlaggning som tar emot och lamnar ut viltprodukterna.

Tjansten ar kopplad till en app dar man som medlem i systemet fyller i typ av produkt, vilken stracka det
galler och nar transporten senast maste utforas. Tjansten anvands idag vid varutransporter till
privatpersoner pa landsbygden, samt av kommuner for att samordna och effektivisera interna
transporter.

Tjansten skulle kunna anpassas till en samordnad logistiklosning fér sma volymer vilt dar ett antal
jagare/jaktlag gdr samman och antingen kor at varandra i egna fordon eller investerar i ett gemensamt
fordon.

KANALER TILL KONSUMENT

Grossister

Tva grossistforetag kontaktades. Bagge levererar till offentlig verksamhet och restaurang, ett av foretagen
levererar aven till butiker. De kdper in vilt fran storre anldggningar, bade svenskt och importerat.
Importerad dovhjort kommer framst fran Nya Zeeland. Pris och tillgang ar avgérande for valet av svenskt
eller importerat kott. Enklast att fa avsattning for fars, grytbitar och ytterfilé. Det ena foretaget har avtal
med VHA pa arsbasis, det andra grossistforetaget koper in viltkott efter hand beroende pa kundernas
efterfragan. Efterfragan pa viltkott ar relativt 1ag idag. Bada foretagen har goda lagringsmojligheter om
efterfragan skulle 6ka och att man darmed maste kdpa in storre kvantiteter fran VHA under en begransad
tid.

Under vissa forutsattningar finns intresse for att kopa (mer) sormlandskt vilt. Sparbarhet och
gardsmarkta produkter innebar ett hogre pris for kunden, men det finns ocksa en medvetenhet om att
detta ligger i tiden. Offentlig sektor efterfragar narproducerat alltmer och det giller att hanga med.

De tva grossistforetagen uttalade intresse for att medverka vid ett eventuellt test eller projekt for att 6ka
andelen s6rmlandskt viltkott i sina erbjudanden.

Offentlig mat

Fyra kommuner, representant fér Landstingets matinkdp samt en LRF tjdnsteman, expert pa upphandling,
kontaktades angdende vilt och offentlig mat. Ett flertal kommuner har medverkat i de sormldandska
viltmatsveckorna och upplever att vilt, framfor allt pa dldreboende, 4r mycket uppskattat.

En kommun fick telefonsamtal fran en upprord foralder som ifragasatte viltkott pa skolmatsedeln da det
innehaller bly. Kostchefen ifraga hade svart att ge ett riktigt bra svar och efterlyste 6kad kunskap.

Alla kontaktade kommuner énskar mer narproducerad, ekologisk och nyttig mat. Viltkottet ar klart
intressant i sammanhanget. Det rader dock en viss forvirring kring upphandlingsregler som verkar
uppfattas pa lite olika sétt. De flesta menar dock att det har blivit enklare att upphandla direkt frdn VHA
med de nya regler som géller. Andra féredrar en l6sning via grossist for att forenkla hantering, logistik och
férvaring.

Prisfragan ar naturligtvis viktig, men en maltidschef uttalade att det inte gér att jamfora viltfars med flask-
och notfars. Det ar helt olika produkter och har darfor olika pris. Han menade ocksa att ett sétt att &nda fa
ekonomin att ga ihop ar att generellt satt minska pa kottkonsumtionen och i stillet satsa pa farre tillfillen
och kvalitetskott.

En realistisk bedomning enligt maltidschefen ar att servera vilt 8 ggr/ar (4 ggr fars, 4 ggr grytbitar) i saval
aldreboende som i skolan. Det finns ett samarbete mellan kommunerna i S6rmland gallande
ndrproducerat inom den offentliga maten, och dven samarbete och dialog mellan kommuner i Sérmland
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och Vastmanland. Méaltidschefen anser att det inte skulle vara ndgra som helst problem att fa ut en stor
mangd sérmlandskt vilt i den offentliga maten - bara initiativ tas och dialog fors.

Landstinget uttryckte ett starkt intresse for sérmlandskt viltkétt. Med nya upphandlingsregler finns nu
storre mojlighet att upphandla utan ramavtal. Prisfragan ar naturligtvis en faktor.

Landstinget handlar fran alla storre grossister, daribland Menigo och Martin & Servera. Det KAN vara en
fordel att gd genom grossist da det handlar om stdrre kvantiteter som kraver smarta logistik- och
forvaringslosningar. Landstingets representant ar mycket intresserad av fortsatt dialog och eventuellt
delta i test eller projekt géillande okad tillgang till viltkott.

Butik

3 butiker kontaktades varav en kedja som ar kand for att erbjuda svenskt och farskt kétt, en butik som
specialiserat sig pa hog kvalitet och narproducerat, samt en butik som erbjuder ett rikt utbud av
narproducerat kott tillsammans med 6vrigt svenskt och importerat kott.

Den ena butikskedjan ar helt bunden av centralorganisationen och har ingen mojlighet att kdpa in lokalt.
De har forsokt, men fatt svar att allt kops in centralt for basta pris, men att det dr garanterat svenskt.

Butiken med profil narproducerat har kdpstarka kunder med intresse for kvalitet. Butiken koper in vilt
lokalt under jaktsasongen, framst alg och dov. Kottet saljs farskt, endast viltfars finns i fryst form. Butiken
koper in hela djur och styckar sjalv. Personalen anser att kunderna ar vaneméanniskor och av tradition
handlar kunden bara vilt under jaktsasong. Det skulle krdvas oerhort mycket for att forandra den
attityden. Vildsvin ar svarsalt, priset ar for hogt beroende pa att svinnet ar sa stort, c:a 50% mot 30% for
ovrigt vilt. Butiken ar 6ppen for ett samarbete kring vilt och kan tdnkas medverka i diskussioner och
eventuellt projekt.

Den tredje butiken erbjuder farskt viltkétt i samband med ilgjakten under hésten. Ovriga tider pa aret
erbjuds fryst ilg, ren och hjort samt algfars i begransad mangd. I forhallande till annan fars sa utgor
atgangen pa viltfars enbart utfyllnad. Den totala dtgangen per ar beraknas till c:a 2 ton alg (helvikt) samt
c:a 600 - 700 kg sammanlagt av hjort, radjur och vildsvin. Endast pa hdsten ar viltfars efterfragat,
troligtvis pa grund av tradition.

Vilt kops in fran Ake P i Skine samt fran ett par lokala leverantorer.

Marknadsforing av vilt sker idag i stort sett endast under jakten pa hosten. Kottansvarig i butiken menar
att efterfragan skulle sakert 6ka med bra kampanjer. Kunden stéller inte samma krav pa viltet som vid
andra narproducerade kottslag.

Det finns ett klart intresse fran butiken att kdpa upp mer vilt lokalt. Sa nara som mojligt
ar alltid intressant, dock en prisfraga. Butiken &r intresserad av att vara delaktig vid eventuell
forsoksverksamhet, projekt eller liknande, uttalad positiv till att diskutera detta vidare.

Restaurang

Endast en restaurang kontaktades da det genom tidigare intervjuer framkommit att det finns val
utvecklade séljkanaler mot just denna malgrupp.

Restaurangigaren ar sjilv jagare och tar varje ar in en egen skjuten alg. I 6vrigt kops vilt in fran grossist.
Ar ofta en prisfrdga om man viljer svenskt eller utlindskt. Agaren vill inget hellre &n att kunna erbjuda
svenskt, helst sormlandskt vilt, frdn namngivna gardar. Han anser att det ar helt fel med alla hjortar som
finns i ndrheten och samtidigt sa krangligt och dyrt att komma at dem. Varfor inte kunna képa direkt fran
gardarna? Det gar att kopa fran enskilda jagare, men det blir for komplicerat. Menyerna sétts kvartalsvis
och foljer arstiderna. Restaurangiagaren handlar mycket pa en gang for basta pris. Kottet lagras hos
grossisten och distribueras efter hand eller, om mojligt, lagras pa plats.

Vildsvin ar svart, mots med skepsis bland gisterna. For dyrt for att vara ett alternativ nar gamla
forestallningar finns kvar. Gammal galt ar heller inte sarskilt vilsmakande. Behdvs mycket mer
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information och kunskap kring vildsvinkott och vilt i allmédnhet. T.ex. blyhagel - hur forstor det kottet,
finns det kvar, hur farligt etc?

Hjort ar enklare, serveras vid brollop och anses lyxigt. Hjortkottet ar alltid bra, ser inga problem med
kvaliteten dar. Viltkottet ar intressant frimst pa hosten (mat med arstid), men vissa delar kan man absolut
anvanda aret om, t.ex. korv, lufttorkad skinka, viltfarsbiffar etc.

Restaurangigaren har haft planer pa att 6ppna gardsbutik med vilt, foradlat, garna korv.

Problemet idag ar att det ar bade krangligt och dyrt att fa de kvantiteter som gar at idag. Kan absolut ga
igenom VHA, men da maste de organiseras pa ett bra sitt och fa de kvantiteter som efterfragas.
Restaurangagaren ar MYCKET intresserad av en fortsatt dialog och att utveckla detta vidare.

SAMMANFATTNING, DISKUSSION

Ser man till hela kedjan fran jakt till konsument sa ar det manga olika aktdrer och malgrupper inblandade.
Forstudien refererar till ett begransat antal intervjuer med personer verksamma inom olika delar i kedjan,
och rapporten ska darfor ses som ett forsta och évergripande steg for ett fortsatt och fordjupat arbete.

Vi har valt att lamna ett forslag pa process i 2 steg. Forslaget ar i forsta hand tankt som underlag vid
kommande diskussioner.

Efter alla spannande och givande samtal kan vi konstatera att det finns ett intresse for att arbeta vidare
med viltfragorna. Vi moter en 6ppenhet for att diskutera samarbetslosningar nar det giller ett 6kat flode
av viltkott och forstarkt marknadskommunikation.

Uppdraget gillde framst dovhjort, men nér vi diskuterar fragestéllningarna med berérda aktorer sa
upplever vi att problem och méjligheter i stort sett géller saval dovvilt som for vilt i allmanhet. Vi har
darfor valt att inte sarskilja viltarterna i diskussionen kring fldde och avsattning.

Det ar ett flertal malgrupper inblandade i processen fran jakt till konsument. Inom varje malgrupp kravs
insatser for att erhalla en héllbar kedja dar vi arligt kan skapa en attitydférandring och efterfragan genom
att erbjuda konsumenten viltprodukter, etiskt framtagna och av hog kvalitet.

Uppdraget i forstudien var att finna flaskhalsar i flodet fran fallt djur till konsument. Faktorer som
ndamndes var logistik, kapacitet hos vilthanteringsanlaggningar, forvaring, kostnader och prissattning med
mera. Under forstudiens gang blev det alltmer uppenbart att de praktiska fradgorna sa som logistik,
kapacitet och férvaring naturligtvis ar viktiga, men fullt moéjliga att 16sa. I grunden handlar det om
kunskap och kompetensutveckling inom flera steg i processen for att nd malet - en 6kad efterfragan av vilt
aret om.

Detta resultat 6verensstaimmer i mangt och mycket med rapporten Frdn skog till krog - Vilka hinder
motverkar mer vildsvinskétt pd marknaden? (Jordbruksverket 2013:28). | rapporten lyfter man fram 4
hinder som gor att det inte finns mer vildsvinskdtt pd marknaden: 1) hantering av kottet 2) hoga
kostnader i alla led, 3) Hogt pris och lag ldnsamhet, 4) Okunskap hos konsumenten.

Dessa hinder hanger ihop med varandra.

Enligt rapporten ser jagarna framst avsattningsmdéjligheter och pris samt transport som de framsta
hindren, medan VHA ser problem med hur jigarna hanterar viltet och de kostnader de har for
hanteringen. Butiker och livsmedelskedjor menar att det dr framst okunskapen hos konsumenterna som
motverkar mer vildsvinskott pa marknaden.

Vi vet att konsumenter alltmer efterfragar klimatsmart mat och stéller krav pa kvalitet och god
djurhallning. Vi har fatt indikationer p3, fran butik, restaurang, vilthandlare med flera, att finns en stark
tradition att kunderna endast intressera sig for viltkott under den traditionella jaktperioden pa hosten. Vi
har fatt erfara att kunskap kring vilt och viltkott dr 1ag bland konsumenterna, och att det florerar en hel
del direkta missuppfattningar. Sammantaget kréavs det alltsd bade kunskap och en garanti for att hela
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kedjan fran skog till bord haller kvalitet och god etik for att vinna konsumenternas fortroende, som i sin
tur leder till attitydférandring och dkad efterfragan.

LRF Sydost marknadsfor vildsvin som Skogsgris, en bendmning som vi tycker ar betydligt mer lockande
och tilltalande an vildsvin. Kan uppfattas som en detalj, men vi tror att det kan viacka uppmarksamhet och
tillsammans med 6vriga insatser bidra till en attitydforandring.

En 6kad efterfragan aret om kraver okat inflode och 6kad tillganglighet for att vara hallbart. Sjalvklart
maste systemet byggas upp successivt, men for att fa igdng ett flode som ger avtryck och som svarar upp
mot en okad efterfragan sa kravs en viss volym redan fran start. Vi ger forslag pa detta i den senare delen
av rapporten.

Forstudien ger en 6versiktlig bild av nuldget samt forslag pa insatser for att nd malet. Det finns sikert
anledning att djupare analysera vissa delar och uppgifter som redovisas har. Som framgar av
redovisningen ovan sa ar det till exempel mycket svart att fa fram samstammiga uppgifter gillande antal
fallda djur i omlopp, samt andelen djur per marknadskanal. For tillforlitliga siffror krdvs en ordentlig
djupdykning och analys.

Nedan f6ljer en beskrivning pa insatser for respektive malgrupp. Vi tror att det ar en process som kommer
att ta tid och resurser for att na full effekt.

Bilden visar insatser (gult) som dels dr nédvdndiga for att fa en 6kad efterfrdgan pd vilt, och dels dr
mdjligheter for att kvalitetssikra och effektivisera systemet.
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1. Utbildning och kompetensutveckling av markigare och jagare
LRF, Jagareféorbundet och skogsbolag har i ett par 1an drivit samarbetsprojekt i syfte att 6ka
kunskapen kring klimatférandringars effekter pa viltstammarna, och darmed fa igang dialog
mellan olika intressentgrupper gillande skog och vilt i balans. Projekten har slagit vil ut och en
vidareutveckling ar pa gang. Det finns workshop material framtaget, och har finns stora
mojligheter att ta del av bade material, erfarenheter och kompetens som byggts upp.

Svenska Jagareforbundet erbjuder ett brett utbud av utbildningar och kompetensutveckling
riktad till jagare. Skytte och traffsdkerhet samt hantering av fallt vilt 4r kompetens som behover
forstiarkas av rent ekonomiska skil, men ocksd med avseende pa kottets kvalitet och inte minst av
etiska skal. Ett felaktigt, skadeskjutet och/eller stressat djur innebar stérre svinn och sdmre
kvalitet. Konsumenten ska kunna kdnna sig trygg med att jakten och hantering av djurkroppen
sker pa ett korrekt och vardigt satt med minsta méjliga lidande for djuret.

Jagare och kockar har generellt sétt olika bilder av vilt. For jagaren ar jakten det primara, for
kocken ar det kottkvaliteten. Motet mellan kock och jagare dar fokus ar forstaelse for varandras
synsatt skulle sakert gynna bagge parter.

Inom varje jaktlag bor det finnas kompetens for viltundersokning vilket innebar att jigaren har
kunskaper att tillvarata och undersoka vilt pa ett situationsanpassat och hygieniskt satt.
Undersokningen innebdr i normalfallet att firre organ behover folja med viltet for besiktning pa
vilthanteringsanldggningen. Utbildningen genomfdrs under en dag.

Pa sikt bor ett system for certifiering/kvalitetssdkring tas fram.

Svenska Viltmatakademin genomférde ar 2011-2013 en forstudie med malsattningen att klargora
vilka krav som ska gilla for en certifiering, samt vilka aktorer som bor inga i kedjan(Rapport av
forstudien 2011-2013 certifiering av svenskt viltkétt, Maria Silferschiold och Torsten Mérner). Malet
for certifieringsarbetet skulle vara att skapa ett system som garanterar hog och jamn kottkvalitet
samt hoga krav pa hygien. Kontroll ska enligt forslaget ske vid jaktlagets hantering av fallt djur
och inom VHA.

Vi anser att dven steget innan, det vill siga hur sjilva jakten bedrivs, skulle ingd i kontrollen och
kvalitetssakringssystemet. Det dr valkant att kottkvaliteten paverkas av hur stressat djuret ar, var
och hur skottet sitter etc., och som ocksa tidigare nimnts ska konsumenten kunna lita pa att
jakten sker pa ett etiskt riktigt satt.

2. Behall viltildnet - en moéjlighet till ursprungsméirkning och varuméarkesprofilering
En ansenlig madngd vilt hdmtas av vilthanteringsanlaggningar verksamma utanfér Sérmland. Ett

flertal kéllor har berattat hur man efter stora jakter lastar in mdngder av vilt som travas pa
varandra i lastbilar, ofta i ofrdscha lastutrymmen.

Det ar ett smidigt system for de stora gardarna da det i regel saknas kapacitet bland vara enskilda
VHA att ta emot sa stor mdngd djur pa en och samma gang. Genomsnittspriset for viltet anses
ocksa bli hogre da vilthanteringsanlaggningen ar garanterad sa stora volymer. Nackdelen ar att
atertag, och darmed gardarnas varumérkesprofilering genom viltkottet forsvaras.

De storre gardar vi har varit i kontakt har uttalat att man under vissa forutsattningar ar
intresserad av att prova mindre anldggningar i Sérmland, dels for att gynna lanets tillvaxt, och
dels for att kunna varumarkesprofilera sig genom viltkottet. For att astadkomma en meningsfull
dialog mellan gardarna och VHA kring detta ar det viktigt att intresserade s6rmlandska
anlaggningar ar val forberedda och har diskuterat samarbetsformer, prissattning med mera innan
motet.

Ett dnskemal fran de stora gardarna ar att sjilva kunna hantera och silja vidare mindre mangder
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viltkott, vilket inte ar mojligt i dagslaget pa grund av radande bestimmelser. Samtidigt betonas
vikten av tillgang till VHA, helst inom lanet, med god kapacitet och service.

Viltdepa - en mojlighet

Johannishus i Blekinge &r ett exempel pa hur man kan underlétta bade for jagaren att silja sitt vilt
och for VHA att pa ett effektivt siatt hamta vilt.

Johannishus uppger att avskjutningen av vildsvin 6kat kraftigt sedan depans inférande. En trolig
forklaring ar tillgdngligheten till kylrum, speciellt under den varmare delen av aret, vilket
mojliggor for jagaren att oavsett tid pd aret eller dygnet ldmna in sitt vilt.

Berdkningen av det totala vardet i SEK/viltart (redovisat ovan) visar att det absolut hogsta vardet
galler vildsvin, vilka ocksad orsakar omfattande skador for markiagare. Sammantaget utgor det
starka skal till att underlatta for jagaren att salja sitt vilt. Det ar en intressant mdjlighet att
diskutera med jagare och VHA.

Goofreel, smaskalig logistiklosning - en mojlighet

Goofreel ar en klart intressant tjanst som skulle kunna anpassas till viltflodesystemet.

[ var studie har det framkommit delade meningar om transport till VHA &r ett problem eller ej.
Vissa havdar att det inte 16nar sig, kan till och med vara en forlustaffar, medan andra ser det mer
som en trevlig utflykt till en motesplats for jakt o vilt. Avstandet till VHA férmodas vara en faktor i
sammanhanget. Goofreeltjansten ar ny och testas inom olika omraden. Aven om tjinsten inte 4r
hogaktuell i detta sammanhang just nu sa ar det helt klart vart att folja utvecklingen for
eventuella framtida behov.

Vilthanteringsanlaggningar, VHA - samarbete ett maste
Alla vilthanteringsanldggningar vi har varit i kontakt med har uttalat intresse for att diskutera

samarbete, dock i varierande grad. Ett flertal sager sig ocksa vilja utdka sin verksamhet fér en
okad kapacitet.

Helt klart ar att prissattningen for inleverans av vilt har stor betydelse for jagarens val av
anlaggning. Denna prissattning ar givetvis beroende av de kostnader man har inom VHA. Kan
man finna samarbetsformer som sénker fasta kostnader for de enskilda anldggningarna skulle det
gynna alla.

Samarbete kring storre upphandlingar, jamn tillgang, logistik och forvaring ar mojliga omraden.
Samarbete mellan anldggningarna anser vi vara en av nyckelfaktorerna for att fa ett hallbart
system. Diskussioner kring samarbete bor darfor vara en av de forsta insatserna for att bygga
systemet.

Dagligvaruhandel och restaurang - prioriteras i ett senare skede
Butik och restaurang ar givetvis viktiga kanaler, men vi prioriterar inte dessa i ett férsta skede.

Det ar populart bland kockar att servera viltkott, framst de finare styckdetaljerna.
Vilthanteringsanldggningarna tycks redan ha val utvecklade kanaler mot restaurangsektorn, sa
dar kan man vanta lite med marknadsféringsinsatser.

Genomslag i butik tycks vara ganska svart. Har finns erfarenhet fran narproducerade produkter
generellt dar det tog 1ang tid innan butikerna fick upp 6gonen for denna siljpotential. Butiker vi
har talat med, som har uttalad eller viss profil at narproducerat eller svenskt kvalitetskott,
marknadsfor inte vare sig svenskt eller sormldandskt vilt i ndgon stérre omfattning. De har dock
uttalat intresse for att diskutera eventuella kampanjer eller projekt for att tydliggéra sérmlandskt
vilt. Vi tror inte att dagligvaruhandeln ar den sektor som ska prioriteras gallande insatser for att
fa igang systemet, men vill de hdnga pa av egen kraft sa ska det givetvis uppmuntras.

Grossist - en viktig aktor
Grossisterna ar viktiga aktorer for offentlig sektor. De har dessutom forstatt att det géller att

hédnga pa trenden med narproducerat och/eller svenskt, och har i var studie visat intresse for det
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sormldndska viltkottet. Med forenklade upphandlingsregler finns storre mojligheter for den
offentliga maten att ga runt grossistledet och direktupphandla. Det dr en resursfraga gallande

logistik och forvaringsutrymmen i manga fall, och darfor tror vi att grossistledet kommer att vara

fortsatt intressant. Diskussion mellan den offentliga maten, grossist och VHA bér uppmuntras
tidigt i uppstartsprocessen.

8. Offentlig sektor - ger tryck i systemet
Det finns flera faktorer som talar for att satsa pa den offentliga maten i startskedet.

Dels handlar det om ordentliga volymer, och dels handlar det om grytbitar och viltfirs som

vilthanteringsanldggningarna har éverskott av i dagslaget. Den offentliga maten har under senare

tid visat stort intresse for att 6ka kvaliteten pa maten och satsa pa narproducerat och/eller
ekologiskt. Manga kommuner idag erbjuder mottagningscentraler dir leverantdrer sjilva kan
lamna sina produkter for vidare distribution. Genom ett 6kat infléde av vilt fran storjakter och
kommersiell jakt, ett samarbete mellan s6rmlandska VHA for att kunna ta emot och leverera
relativt stora mangder vilt, samt en samordning gillande efterfragan fran offentlig sektor sa
skulle man med befintliga resurser kunna fa igng ett system av win-win karaktar. Enligt de
maltidschefer vi talat med sa lar efterfragan vara stor om det bara finns ett fungerande
flodessystem.

Kalkyl baserad pa uppgifter fran en maltidschef i S6rmland:
Forutsattningar:
o Viltkott serveras 8 ggr/ar i saval skolan som inom dldreomsorgen
e En portion berdknas till 90 gam viltkétt (lagt raknat)
e Offentlig maten utgor 22 % av befolkningen

Exempel

Strangnas, 33 900 inv:
7 000 portioner/dag i offentlig sektor
8 ggrx 7000 portx 90 g = c:a 5 ton/ar

Eskilstuna, c:a100 000 inv.
22 000 portioner/dag
8 ggrX 22 000 portx90 g=15,8 ton/ar

Sormland, c:a 280 000 inv
61 600 portioner/dag
8 ggrx 61 600 portx 90 g = 44,4 ton/ar

Vasteras + Enkoping, c:a 176 000 inv
38 700 portioner/dag
8 ggrx 38 700 portx 90 g = 27,9 ton/ar

EsKilstuna - Visteras - Enkoping - Strangnas, c:a 310 000 inv.
68 200 portioner/dag
8 ggrx 68 200 portx 90 g = 49,1 ton/ar

Har kan ocksa ndmnas att en av anldggningarnas nuvarande kapacitet ligger pa 10 ton/ar gillande
fars och grytbitar.
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Utbildning av maltidspersonal, ovrig personal och forildrar - en forutsattning for positiv
effekt
Det ar en konst att tillaga mat, och detta giller inte minst vilt. Har kravs utbildningsinsatser for

maltidspersonal sa att elever och personer pa dldreboende serveras véllagade och vialsmakande
viltratter samt kinner sig trygga med vad som serveras.

Det forekommer bade myter och ren okunskap gallande viltkott, till exempel forekomsten av
trikiner och galtsmak i vildsvin samt blyrester i viltkottet. Fragor kring detta maste kunna
besvaras av all personal for att skapa tillit och efterfragan.

Skolan ar klart intressant dd man ndr bade larare, elever och fordldrar. Teman kring vilt och
natur, klimatférandringars effekter med mera i samband med servering av vilt forstarker
budskapet. Matlagningskurser ar trendigt, och att samla foraldrar till kurs i tillagning och
avsmakning av vilt borde vara attraktivt for bade klasslararen och foraldrarna.

Utbildningsinsatser for framfor allt maltidspersonal bor ske tidigt i utvecklingsprocessen.
Utbildning for dvrig personal, elever och foraldrar sker strax fore, eller i samband med, att

viltratter serveras och eventuellt vilt/naturteman introduceras pa skolan.

FORSLAG PA PROCESS I 2 STEG

> Steg 1 - pilotprojekt c:a 1,5 ar
Syfte: Att bygga upp ett hallbart, resurseffektivt och smidigt system fran jakt och fallt vilt till
konsument, med i stort sett befintliga resurser och forberett for tillvaxt.

Mal: Vilt serveras vid ett flertal tillfillen dret om, fraimst inom den offentliga maten i S6rmland

> Steg 2 —projekt c:a 1 ar
Syfte: Att vaxla upp systemets kapacitet och kvalitetssakring samt involvera fler siljkanaler
Mal: En 6kad efterfragan pa vilt som i sin tur leder till 6kad avskjutning

Det ar oerhort viktigt att man tianker langsiktigt och bygger ett hallbart system. Tanken ar att man

avsatter en hel del resurser till kunskaps- och kompetensutveckling gillande vilt i balans. Vilken kapacitet
gallande bl.a. VHA behovs for att halla en rimlig niva gillande viltstammarna? [ vart forslag har vi lagt in,

som en av de forsta atgiarderna, utbildning, kompetensutveckling och dialog kring dessa fragor.

Vi foreslar process i 2 steg; steg 1 dar man med befintliga resurser testar systemet. Fokus pa utbildning,
dialog, idé generering och samarbete. Under detta steg bor en hel del fragor kunna besvaras kring volymer
tillgdngliga/rimliga, efterfragan, kapacitet etc. Eventuell utbyggnad och dyra investeringar kommer i steg

2, vid behov.

Insatser som foreslas i bagge stegen grundar sig pa organisationers befintliga eller beprovade aktiviteter,

samt positiva uttalanden kring intresse, vilja till forandring/utveckling, samarbete etc. fran intervjuade

personer.

For att na resultat kravs att berdrda organisationer, aktérer och 6vriga intressenter ar delaktiga i

processen. LRF och Jagareférbundet ar nyckelaktorer i sammanhanget. Inom bagge organisationerna finns

framtaget utbildningsmaterial och kurser som passar in i bade steg 1 och steg 2 i den foreslagna strategin.

Nedan foljer forslag pa upplagg for steg 1 och steg 2
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Steg 1: forberedelse 0,5 ar samt genomforande 1 ar

Steg 1 effektiviserar och testar systemet. For detta kravs att det finns en uttalad/avtalad efterfrdgan av
relativt stora kvantiteter. For att klara en 6kad efterfragan kravs ett tillrdckligt stort och kontinuerligt
infléde samt mojlighet att ta tillvara detta inom ldnet.

Genom att fokusera pa den offentliga maten och samarbete mellan VHA, samt verka for att en storre del av
fallt vilt vid storre jakter stannar inom lanet sa tror vi att vi kan fa tryck i systemet. VHA far 6kad
avsattning for de styckdetaljer som i dagslaget ar trogt att bli av med. Detta leder till ett mer effektivt
system och 6kad I6nsamhet.

Steg 1 forbereder ocksa for en 6kad efterfragan bland konsumenter i stort, vilket kraver kunskap,
attitydforandring och kvalitetssdkring m.m. Genom utbildning av saval jagare som markagare, personal
och foraldrar sé laggs en grund for detta.

Insatser i steg 1 dr markerade med rott/rosa.

Process - Steg 1

S’ VHA

— = b
(_ Utur ldne x Restau-
kS

AITTTT

@

Offentlig

Goofreel

Certifie- 3k
ring Viltdepa
L

Markdgare,
jagare

—Z2mZCwZ20XR

Privat/
atertag

1. Utbildning: Etik, Skytte, Viltundersdkning,
Tillvaratagande, Skog och Vilt i balans

Forberedelse
Siffrorna i parentes ar hanvisning till skissen ovan.
A.
- Utbildning och dialog med jagare och markagare (1)

Skog och vilt i Balans. Samarbete mellan LRF, Jagareforbundet och skogsbolag.
Erfarenhet och underlag finns
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- Utbildning av jagare (1)
Skytte, hantering av vilt, etik och moral, viltundersokning, viltinventering m.fl.
Svenska Jagareforbundet, befintliga och anpassade kurser

- Dialog mellan intresserade VHA kring samarbetsformer (4)
Workshops kring VAD och HUR man kan samarbeta for win-win
Framtagande av forslag att lagga fram till storre gardar
Minst 4 VHA har visat intresse

- Dialog mellan VHA och stdrre gardar kring 6kad mangd vilt till sérmlandska VHA (2,4)
Diskussion/ws kring kapacitet, praktiska l6sningar, sparbarhet, pris etc.
Framtagande av testmodell for pilotprojekt
Ett flertal gdrdar har uttalat intresse

- Dialog med kommuner och Landstinget gillande upphandling av vilt (6)
Diskussion kring kvantiteter, upphandlingsmodell, distribution etc.
Beslut kring pilotprojekt
Flera kommuner och Landstinget har uttalat intresse, kontaktpersoner finns

- Dialog mellan VHA, grossist och offentlig sektor (4, 5,6,)
Diskussion kring priser och prissattning, logistik, forvaring etc
2 grossistforetag verksamma i Sérmland har uttalat intresse

- Utbildning av méaltidspersonal och 6vrig personal, offentliga maten (7)
Tillagning av vilt, kunskap kring jakt och hantering av vilt, myter etc.
Utbildare och kockar med lamplig kompetens finns inom lanet

- Plan och forberedelse for utbildning och marknadsféring i skolan resp. dldreboende (7, 8)

- Viltdepaer upprittas (3)

Genomforande

D
- START PILOTPRO]JEKT, 1 AR
De sérmlandska viltveckorna vavs in och forstarker projektet
Kontinuerlig bearbetning for medial uppmarksamhet

Steg 2: Genomférande 1,5 ar

Steg 2 vaxlar upp systemet for ett 6kat flode i takt med att efterfragan 6kar. Ett kvalitetssakringssystem
byggs upp, samt ursprungsméarkning och sparbarhet ar mojligt. Restaurang och butik involveras i hogre
grad an tidigare, och tillgdngligheten till sérmlandskt vilt bland annat i dagligvaruhandeln 6kar.

Okad efterfragan driver utvecklingen. Mer vilt stannar i l1dnet och vilthanteringsanlidggningar utékar sin
verksamhet. Utbildningsinsatser i steg 1 har lagt grunden for viltinventering och kunskap kring vilt i
balans. Vi tror att dessa faktorer kan leda till 6kad avskjutning och en battre kontroll av viltstammarna.
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I detta lage kan det bli aktuellt med smaskaliga logistiklosningar och viltdepaer.

Insatser i steg 2 dr markerade med grént

Process-— Steg 2

Okad efterfragan,
vilt i balans

Restau-

rang

' 10
! Certifie- |
\;ing//

Markéagare, —
Ja gare Privat/

atertag

1. Utbildning: Etik, Skytte, Viltundersskning,
Tillvaratagande. Skog och Vilt i balans

9. Utbildning: Etik, Skytte, Viltundersckning,
Tillvaratagande, Skog och Vilt i balans

Genomforande
Steg 2 forutsatter att grunden ar lagd i steg 1 och visar pa en mojlig utveckling

. - Fortsatt utbildning och dialog med jagare och markagare (9)
- Fortsatt utbildning av jagare (9)
- Okad tillginglighet och marknadsforing i dagligvaruhandeln och restaurang (11, 12)
Kampanjer, jagare och kockar informerar, avsmakning med mera
- Mediabearbetning - kontinuerligt
B.

- Utarbetning av kvalitetssakringssystem samt certifiering (10)

S Z2mECcCwn2o0x
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C.
D3 efterfragan okat :

- Vid behov - Utbyggnad av VHA (14)
- Okade volymer vilt fran stérre gardar stannar i lanet(13)
- Okad avskjutning och viltstammar i balans

- Innovativa logistikldsningar (15)

2015-05-10
Cilla Krantz
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